incredinteaza hartiei cele mai indraznete ganduri!

Tipar de carte si solutii
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De ce sa scrii o carte?

Cat de dificil poate fi sa publici o carte? Probabil ti-ai pus
deja intrebarea asta. Ai ramane surprins, dar scrierea cartii
este cel mai simplu pas (insa si cel mai important). Ulterior,
lansarea ei pe piata reprezinta o realad provocare, mai ales
pentru cei care se afla la prima incercare.

Ai putea fi tentat sa apelezi la o editurd, daca nu cumva ai
facut-o deja, insa de ce servicii beneficiezi? Aceleasi servicii
de care se ,bucurd” alte mii de autori...

Piata de carte este in continua schimbare. Lanturile de
distributie se transforma - se reduc numarul librariilor
clasice si creste comertul online. Tocmai in idea aceasta la
PROMER am dezvoltat conceptul de print on demand (tipar
la cerere), determinand beneficii reale in ceea ce priveste
diminuarea costurilor si cresterea profitului autorului de
drept al cartii.

Once a writer, always a mentor.




De ce sa publici independent?

In fiecare dintre noi zamisleste un potential scriitor, ins&
de ce este oportun sa scrii o carte? Si de ce independent
sinu prin edituri? Da contur propriilor idei si bucura-te de:

®
il
@:

monetizare imediata si recurenta: odata ce scriio
carte, aceasta devine un venit recurent pentru
tine, chiar de la momentul O al publicarii

branding: o carte reprezinta si un canal puternic de
conturare a brandului personal sau a brandului de
companie. Contribuie la pozitionarea ta ca
specialist si devino o sursa care ofera solutii, nu
produse sau servicii

adaugare de prospecti in palnia ta de vanzare: o
carte poate fi folosita si ca o sursa de atragere a
noi clienti. Ofera lucruri de valoare prospectilor tai
si pozitioneaza-te ca fiind solutia numarul unu
pentru ei

IFrint books continue to be more popular than e-books
or audio books
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Piata cartii tiparite este in crestere la nivel global,
castigand teren in detrimentul cdrtilor electronice




Care sunt avantajele sa publici independent?

Costuri mai reduse, profit mai mare pentru tine

Spre de exemplu, daca alegi sa publici independent o carte si iti propui un
profit de 10 lei per carte, va trebui sa vinzi, s presupunem, cartea cu 20 de
lei. Daca alegi sa o publici cu o editurd, pentru a obtine un profit de 10 lei, va
trebui sa vinzi cartea cu 50 de lei. Pentru tine profitul este acelasi, dar care
este pretul de cumparare pe care l-ar alege clientii tai?

f\jungi mai repede pe piata
Inca de lamomentul in care ai dat cartea in productie poti vinde deja primele
carti, fara sa fii nevoit sa treci prin sistemele editurilor sau ale librariilor.

Nu ai nicio limitare la publicare

Tu decizi ce si cat sa scrii, cum sa distribui cartea, dar mai ales cat sa
castigi. Drepturile de autor iti sunt exclusiv ale tale! De exemplu, daca o
editurd a mai publicat 3 carti despre ,Pozitionarea in oceanul albastru”,
este destul de probabil sa nu mai accepte si publicarea unei a 4-a carti,
chiar daca tu vii cu o noua perspectiva.

Print on demand

Poti tipari oricate carti doresti tu, oricum si oricand, fara nicio limitare.
Ba mai mult, ulterior poti edita cu usurinta cartea scris3, fara niciun
filtru sau limitare.




Solutii de tipar si dezvo|tare




Cum vrei sa arate cartea ta?

A4, A5, 15x15 cm, 86 de file, 120 de pagini, color sau alb negru, poti realiza cartea ta oricum
doresti. 2, 5, 10 carti? Da, este posibil, insa te incurajam sa tintesti la mai mult: macar 50 de
bucati. Nu-ti asumi niciun risc, cu siguranta inca dinainte de scriere ai deja in cap 50 de persoane
carora sa le oferi cartea ta.

Vrei sa te diferentiezi si sa realizezi o carte inedita? Ai dintre ce finisaje sa alegi:
¥ interior cu hartie crem, alb3, lucioasa, volumica si... cam oricum doresti

¥ coperta din carton simplu, hard cover sau din imitatie de piele

¥ supracoperta sau coperta cu clape

X laminare, lacuire selectiva, folio, timbru sec
(sau mai pe inteles: finisajele alea faine la atingere)

% insertii speciale, semne de carte, personalizare uninominala, scrisoare de multumire

X audio book sub forma de CD sau memorie USB




Alte solutii de care s-ar putea sa ai nevoie

#1 Distributie: impachetare, livrare, urmarirea expeditiilor, incasarilor si rambursarilor, gestiunea
retururilor (daca va fi cazul)

#2 Dezvoltare si marketing: machetarea graficd a cartii (copertd si interior, elemente de
identitate, e-book si alte materiale necesare in promovarea online) si creare de landing page-uri de
vAnzare cu solutii automatizate (generarea tichetelor de livrare — AWB, customer care clienti,
proces de comunicare pe parcursul comenzii — e-mail de confirmare, e-mail de livrare, follow-up
post-vanzare)

#3 Pozitionare: suport pentru pozitionarea strategicd in mediul de business (prin prisma
parteneriatelor strategice pe care le avem la national: bizz.club, Business Days, DEVOS)

#3 Generare ISBN gratuit pentru primele 3 carti. Stiai ca pentru
cartile care au ISBN, TVA-ul este de 5%, in timp ce pentru cele care
nu au este de19%7?

#4 Gestiune in timp real a stocului cu solutii tehnice digitale

#5 Conservarea si depozitarea cartilor in depozitul PROMER
(gratuit incepand de la 500 de carti)




Referinte




Studiu de caz

Continutul educational in perioada aceasta este unul dintre elementele cheie. Scrie idei si solutii
care sa fie de folos clientilor tai.

Recent am inceput un parteneriat ce presupune realizarea a 10.000 de carti. Toate cele 10.000 de
carti vor fi oferite gratuit. Clientii partenerului nostru vor plati doar transportul cartii, 18,5 lei. De
fapt, acest pret acopera atat costul cartii, cat si cel al transportului.

O investitie care genereaza O profit in aparenta, dar foarte inteligentd daca este sa ne gandim la
numarul de potentiali clienti generati, dar mai ales la gradul de engangement al acestora. Rata de
conversie pentru alte produse si servicii ale partenerului nostru? Cu siguranta peste 25%.

Despre noi

Pe scurt, suntem o companie nationala care activeaza in domeniul productiei publicitare de
aproape 15 ani. Ne place sa credem ca la noi poti tipari orice iti trece prin minte, iar dovada stau
tehnologiile moderne digitale si offset care insumeaza o investitie de peste 600.000 de EURO.

In ceea ce priveste tiparul de carte, dacé ar fi s& facem un exercitiu de imaginatie, am tiparit
indeajunse pagini cat sa acoperimintreaga suprafata a Romaniei si Moldovei.




Florin Smeu, autor al ,Din entuziasm”

Incé de la prima carte tipérita, singura optiune pentru mine a fost
PROMER. Sigur, a contat si faptul ca aveam si alte proiecte derulate in
spate, dar, in final, nu colaborarile calde sunt cele mai bune? Dincolo
de executia tehnica, aspectul crucial este atitudinea orientata spre
client si deschiderea de care echipa PROMER da dovada de fiecare
data. Daca esti o persoana practica, ce pune accent pe relatii de
business calitative si gandesti pe termen lung, iti recomand sa
lucrezi, la cel putin un proiect, cu aceasta echipa dinamic3, faina si
profesionista.

Bogdan Vaida, co-autor al ,Jocul Vanzdarii"

PROMER ne-a ajutat de la prima carte ,Jocul Vdanzdrii" lansata.
Cardurile de joc, manualele si celelalte materiale produse de ei sunt
de cea mai buna calitate si deja colaboratori de-ai nostri lucreaza cu
ei. Apreciez, de asemenea, ca lucrand cu voi folosim un sistem de
management comun. Personal imi place sa colaboram si va recomand
cu caldurd. Am avut chichite cu unresponsiveness foarte rar, dar
toatd lumea are perioade si sunt sigur ca au fost si de partea noastra.
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